
Convaincre vos équipes, séduire vos 
clients ou décider des investisseurs 
impose une prise de parole efficace.

80% de l’impact d’un speech ou d’un 
« Pitch » passe par la performance 
de l’orateur et son charisme.

Dirigeants, managers, commerciaux : 
ne jouez plus votre réussite à pile ou 
face, saisissez les opportunités en 
musclant votre SPEECH’IMPACT.

CE QUE NOUS ALLONS TRAVAILLER ENSEMBLE

 Positionnement stratégique 

 Écriture créative, storytelling

 Intention, voix, gestuelle, regard

 Optimisation de vos supports et usage

 La scène et l’interaction avec le public

 Prise de parole face caméra, vidéo pitch

    DES FORMATS ADAPTÉS À CHAQUE BESOIN 

	Atelier inter entreprises : des managers venant 
d’univers différents vont challenger votre 
speech, une occasion d’étoffer votre réseau

	Atelier intra entreprise : travail en groupe 
sur des problématiques communes à votre 
entreprise et insuffler un esprit « startup »

	Training individuel : travail intensif sur votre 
pitch / speech avant une prise de parole ou 
training régulier pour un travail en profondeur

	Média training : vous préparer à être interviewé 
par un journaliste TV / radio, sécuriser votre 
prise de parole et travailler vos arguments

	Conseil et écriture : analyse de votre 
argumentaire / marché / contexte / vécu, puis 
rédaction de votre speech / pitch

	Création de vos slides en phase avec votre 
charte, votre stratégie, le contexte, la cible et 
les circonstances de présentation

SPEECH’
IMPACT© 

DES TRAININGS INTENSIFS
POUR MIEUX CONVAINCRE



	 Pourquoi êtes-vous là ?

	 Quel est votre public ?

	 Qu’attendez-vous dE LUI ?

	 Qu’attend-t-il de vous ?

	 comment convaincre ?

	 Racontez une belle histoire !

	 Apportez des idées utiles & innovantes

	 Dialoguez et adaptez-vous

	 Montrez votre plaisir d’être là

	 Expliquez en quoi vous êtes unique

	 Faites sourire, soyez drôle !

	 Epurez vos slides, travaillez l’image

	 Allégez et focalisez votre discours

	 Donnez envie d’aller plus loin

	 Soyez authentique et sincère

	 Anticipez les conditions techniques

	 Travaillez la voix, la gestuelle

	 Respectez le timing

	 Entraînez-vous sans relâche…

	 … pour avoir confiance en vous !

Nathanaël BECKER
Journaliste, 850 interviews de managers, 
présentateur de 220 événements depuis 1999.
Pitch Doctor sur les Hackathons du CNES et de 
BNP. Formateur Celsa Sorbonne depuis 2008, je 
partage avec vous 20 ans d’expérience en prise de 
parole, en communication et en entrepreneuriat.

www.nathanael.biz - 0 612 676 172

LES 20 CLEFS 
D’UNE PRISE DE

PAROLE EFFICACE


